





La formation

Le « CAP Equipier polyvalent du commerce » prépare de futurs professionnels aux métiers de la
vente et du commerce en intégrant les nouvelles technologies. Leur activité consiste a :

« digitaliser le commerce

* assurer la réception et le suivi des commandes et des colis ;

« contribuer a I'approvisionnement et a la mise en valeur de I'unité commerciale ;

+ accueillir, informer, conseiller et accompagner le client tout au long de son parcours d’achat.

Débouchés et poursuites d’études
* Insertions directe dans la vie professionnelle
* Bac Professionnel MCV (Métiers du Commerce et de la Vente) :

- Option A : Animation et gestion de I'espace commercial

- Option B : Prospection clientéle et valorisation de I'offre commerciale
* Bac Professionnel Métiers de 'accueil

Les emplois visés

* Employé de e-commerce

« Equipier de drive

* Employé de libre-service, de grande surface, de rayon
« Equipier polyvalent

« Equipier de caisse

* Vendeur en alimentation, produits courants, prét-a-porter, librairie...




Les enseignements

Horaires Premiére Terminale

Enseignements professionnels

Enseignement professionnel 11,5 12
Co-intervention 15 15
Enseignements professionnels et frangais ’ ’
Co-intervention 15 L5
Enseignements professionnels et mathématiques ’ ’
Réalisation du chef-d’ceuvre 3 3
(Pluridisciplinaire)*

Prévention-santé-environnement (PSE) 1,5 1

Enseignements généraux

Francais, histoire-géographie

Enseignement moral et civique 2 2
Mathématiques-physique-chimie 1,5 1,5
Langue vivante Anglais 1,5 1,5
Langue vivante Corse (option) 1 1
Art appliqués et culture artistique 1 1
Education physique et sportive 2,5 2,5
Consolidation, accompagnement personnalisé 35 35

et accompagnement aux choix d’orientation (AP)

* Le chef-d’ceuvre concerne tous les éleves de CAP. C’est une réalisation, collective
ou individuelle, qui vous permet d’exprimer des talents en lien avec votre futur métier,
et aussi de montrer et de valoriser vos compétences.



En 2021-2022, dans le cadre du chef-d’ceuvre, le choix des éléves s’est porté sur la mise en
place d’'un composteur, en collaboration avec la section industrielle, le CAP Interventions en
Maintenance Technique des Batiments (IMTB).

Les éléves de la section industrielle fabriquent le produit : le composteur.

Les éléves de CAP EPC, quant a eux, ont en charge la commercialisation du produit :
création d’'une entreprise virtuelle D.D COMPOSTE, prise de contact avec les grandes surfaces
pour récupérer des palettes, des recherches sur internet pour prendre connaissance du produit
(informer au mieux le client), prise de commande et suivi du produit ; ainsi que des entretiens de
vente pour promouvoir le produit auprés des établissements scolaires.

Les éléves de CAP EPC interviennent ensuite auprés d’éléves d’école primaire et maternelle
pour les sensibiliser au concept de développement durable a travers ce projet.

Cela permet aux éléves, de passer de la théorie a la pratique.

Ce projet s’est fait avec le professeur d’arts plastiques pour le slogan et la création du nom
de I'entreprise, en co-intervention (enseignements professionnels et frangais) pour promouvoir le
composteur, et ainsi travailler la communication verbale et non verbale,
avant la prise de commande.

Période de formation en milieu professionnel

En premiére année : 7 semaines en 2 périodes (4+3semaines)
En deuxiéme année : 7 semaines en 2 périodes (4+3semaines)

Recrutement

Eléves issus de :
Troisieme générale
Troisieme découverte professionnelle
Seconde générale

Qualités nécessaires

Motivation et sérieux
Sens du contact
Ponctualité et assiduité
Régularité dans le travail



Vous étes intéressé(e) par les métiers de la vente.

Pourquoi vous inscrire au CAP EPC du lycée Georges Clemenceau de Sarténe ?

> Pour bénéficier d’'une formation de proximité, d’un suivi personnalisé et d’'une classe a effectif
réduit (12 éléves maximum).

> Avec une équipe pédagogique dynamique et impliquée : préparer a la recherche de stage et a
I'emploi post-cap (concevoir un CV+ une lettre de motivation).

-» Des moyens pédagogiques et technologiques :
» Magasin pédagogique (rayonnages, caisses enregistreuses, douchettes, paniers,
cabine d'essayage, produits : jouets, vétements et papeteries pour réaliser
des simulations de vente et réaliser des ventes ponctuelles).
* Postes informatique.

> \ous évoluerez sur un site exceptionnel surplombant la vallée et le golfe du Valinco !

Avec une structure d’hébergement agréable : internat confortable, demi-pension délicieuse,
activités périscolaires (ateliers théatre, yoga), soirées a thémes...

Témoignages d’anciens éléves du CAP vente de Sarténe

Faustine

« Apres mon CAP vente, j'ai poursuivi mes études en bac pro commerce et suite a I'obtention de
mon bac, j’ai intégré la formation MUM (manager des univers marchand), aprés cette formation,
jai été manager de rayon et depuis 2019, je suis directrice adjointe au casino de Prunelli. »

Marie-Charlotte

« Aprés mon CAP vente, j'ai poursuivi mes études en bac STMG, option comptabilite,
que jai obtenu avec mention bien et actuellement je travaille dans la grande distribution.
En paralléle, je suis une formation pour décrocher le DCG comptabilité. »

Salim
« Aprés le CAP, jai intégré le monde du travail et, actuellement, je suis vendeur-conseiller
a Conforama de Porto-Vecchio. »



Pour de plus amples renseighements,







